
コース概要

ビジネスパーソンが理解しておくべき契約交渉時のポイントや契約書の知識について、弁護士が、実際の契約書モ
デルを利用しながらわかりやすく解説します。
動画とPowerPointスライドを同期させ、集合研修のような臨場感の中で学習できます。テキスト情報や静止画だ
けでは表現しきれない部分も、動画と丁寧な解説により視覚的、感覚的に理解できます。

※本コンテンツはフェアリンクスコンサルティング株式会社との共同開発コンテンツです。

弁護士が教える“ビジネス契約の交渉術”

章ごとに理解度を診断するための確認問題をご用意章ごとに理解度を診断するための確認問題をご用意

専門用語について用語解説をご用意専門用語について用語解説をご用意

弁護士が動画で丁寧に契約書の知っておくべきポイント・知識について解説弁護士が動画で丁寧に契約書の知っておくべきポイント・知識について解説



コースウェアの「無料体験学習」および「動作確認」は　http://www.fom.fujitsu.com/elearning/

価格

学習内容

2時間(標準）学習時間

契約交渉のポイント 
　イントロダクション
　契約とは
　1.適切な情報提供の必要性
　2.契約書のドラフト作成は自社サイドで行うべき
　3.部署間の連携の必要性
　4.議事録、覚書等の重要性
　5.個別条項に関する文理解釈と利害関係の吟味
　6.現状分析と将来考察によるリスク分析
　7.チェックリストの活用
　8.恩を売ったように見せかけて、実利を取るには？
　9.任意規定の援用
　10.努力義務・紳士的協議の活用
　確認テスト（1）

契約書の文例 
　1.商品の売買（動産売買契約）
　2.商品の製造請負（動産製造請負契約）
　3.機密保持・情報管理（秘密保持契約）
　おわりに
　確認テスト（2）

田島 正広（弁護士・弁理士） 
■ 講師プロフィール

早稲田大学法学部卒
田島総合法律事務所所長
フェアリンクスコンサルティング株式会社代表取締役

コンプライアンス、著作権侵害・個人情報・営業秘密漏えいへの対処・内部通報等の問題をはじめとして、
企業法務の諸問題に幅広く取り組む。
講演歴も数多く、 近時は全国的に活躍。

イントラネット型

5ライセンス

ライセンス数

100ライセンス

131,250円

価格

420,000円

1,680,000円

20ライセンス

ASPサービス型

1ヶ月

受講期間

3ヶ月

4,200円

価格

5,250円

※ Microsoft, Windowsは、Microsoft Corporationの米国およびその他の国に
　 おける登録商標または商標です。
※ Navigwareは富士通株式会社の登録商標です。　
※ その他、記載されている会社名および商品名は、各社の登録商標または商標です。

富士通エフ・オー・エム株式会社
http://jp.fujitsu.com/group/fom/
東京都港区海岸1-16-1
ニューピア竹芝サウスタワー14階
03-5401-8470

[学習画面]契約交渉のポイント [学習画面] 契約書の文例 [問題画面] 確認テスト（2）

お問い合せ、ご用命は

FOM01180-01


